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Грошово-кредитний ринок

Монетаризм: теорія грошей та інструмент економічного розвитку

В.М. Фещенко,

д.е.н.

Термін “монетаризм”, уперше запроваджений в науковий обіг професором американського університету «Рочестера»  Карлом Бруннером у 1968 р, , широко використовується в сучасній економічній думці, але тлумачення його змісту досить не однозначні. Під монетаризмом у різних наукових джерелах розуміють економічну теорію, напрям економічної думки, кредитно-грошову політику, економічну філософію тощо. 

З огляду на це сучасний  монетаризм необхідно розглядати у вузькому і широкому сенсі цього слова.

У першому варіанті: монетаризм (англ. мonetary – грошовий) – це економічна теорія в структурі неокласичного напряму економічної думки другої половини ХХ ст. (економічного неоконсерватизму), яка пов’язана насамперед з іменем Мілтона Фрідмена. В її основі лежить модифікований варіант кількісної теорії грошей, яка визнає вирішальну роль грошового чинника в реалізації макроекономічних процесів та досягненні макроекономічної стабільності, а також розглядає грошову політику як основу державного регулювання господарських процесів.

У другому, широкому тлумаченні: монетаризм – сукупність економічних концепцій, що надають грошам вирішального значення в економічній структурі суспільства та виступають теоретичною основою розробки ефективної грошово-кредитної політики, яку монетаристи розглядають як найважливіший інструмент стабілізації ринкової економіки та здійснення регуляторної політики держави.

Сучасні засади монетаризму базуються на кількісній теорії грошей, згідно з якою рівень товарних цін тим вищий, чим більше грошей знаходиться в обігу. 

Формалізований виклад кількісної теорії грошей, що пропонується різними групами економістів, хоча і відрізнявся в деяких аспектах, але в цілому є близьким за змістом. Зокрема, І.Фішер, аналізуючи величину грошової маси, необхідної для економіки, сформулював так зване «рівняння обміну» …*
Фінансові міфи на шляху економічного розвитку

І.Костіков, М.Бєляєв

Низка постулатів існуючої фінансово-економічної політики, що одержали поширення не тільки в теорії, але і на практиці, мають міфічний характер. Над їхньою справедливістю навіть не прийнято замислюватися. Разом з тим деякі з них далеко не безперечні.

Міф перший: 

у кризу інвестиції заморожуються

Дійсно, у більшості праць, присвячених економічним проблемам, відзначається, що для кризових періодів характерні низькі рівні інвестицій. Однак це твердження не містить "заборони" на інвестиції. Навпаки, виходом з кризи є пожвавлення інвестиційного процесу, що ускладнений внаслідок різкого зниження ділової активності, труднощів із збутом готової продукції, а отже, загальним дефіцитом коштів для підтримки ділового обороту. Основну проблему виходу з кризи пов'язують насамперед з відсутністю грошових ресурсів. Зрозуміло, що для окремих ділових корпорацій, які навіть мають вільні кошти, індивідуальні капіталовкладення можуть стримуватися іншими обставинами. Прикладом може бути загальна невизначеність подальшого розвитку. Однак на національному рівні при реалізації державної політики виходу з кризи таких сумнівів не може бути. Криза закінчується тоді, коли внаслідок ділової і підприємницької активності з'являються кошти для вкладень, які відроджують виробництво.  При цьому роль держави полягає у стимулюванні його розвитку.

Міф другий: 

пожвавлення почнеться, коли стабілізується ситуація у США

Безперечно, стабілізація і вихід з кризи головного світового виробника і споживача є дуже важливими для нормалізації світових економічних процесів. Однак необхідно звернути увагу й на інші аргументи. Внутрішні капіталовкладення у вітчизняній економіці, що орієнтовані на внутрішній попит, практично не пов'язані із заокеанською діловою кон'юнктурою. Виробництво та реалізація товарів і послуг у національному масштабі виглядають наступним чином (реальна, хоча і надто спрощена схема): здійснені інвестиції - виготовлені товари і послуги - працівники  одержали заробітну плату - товари реалізовані на рівні корпорацій чи кінцевих споживачів готової продукції - підприємства, що одержали виторг, готові до випуску чергової  партії продукції. Мимоволі виникає запитання: де місце для третьої сторони в цьому ообігу товарів? …*
Фондовий ринок

Вимоги до розкриття інформації на ринках цінних паперів Європейського Союзу

А.Меньшикова

Загальні вимоги до надання (розкриття) інформації акціонерними товариствами в рамках ЄС установлені Першою Директивою Ради ЄС (далі - Директива) від 9 березня 1968 р. № 68/151/ EEC "Про гласність". У той же час, згідно ст. 2 цієї Директиви, дана інформація повинна бути не тільки опублікована в національних органах друку, але й зафіксована в "картотеці справ центрального регістру, комерційного регістру чи регістру компаній". Копії даних про компанію повинні бути надані громадськості за письмовою заявою.

На відміну від вітчизняного законодавства, зазначена Директива ЄС (ст. 3) визначає, що наслідком відсутності опублікованих даних про компанію або несвоєчасне ознайомлення з ними створюють неможливість використання емітентом даної інформації при здійсненні дій, спрямованих проти третьої сторони. Більше того, у випадку невідповідності між інформацією, що міститься в регістрах, і офіційно опублікованою інформацією остання вважається неопублікованою.

Таким чином, наслідком порушення емітентом положень Директиви може стати неможливість використання ним даної інформації для відстоювання своїх інтересів, у тому числі через суд.

Окремо Директива (ст. 6) встановлює обов'язок держав - членів ЄС забезпечити накладення на емітентів штрафів у випадку "відсутності опублікованого балансового звіту і рахунка прибутків, збитків та даних про компанію".

Крім того низка вимог до розкриття інформації "публічними (відкритими) акціонерними товариствами з обмеженою відповідальністю" встановлено Другою Директивою Ради ЄС від 13 грудня 1976 р. № 77/91/ЕЕС "Про статутний капітал АТ" (ст. 2,3).

Законодавством ЄС прийняті особливі вимоги до порядку розкриття інформації відкритими компаніями щодо пропозиції ними цінних паперів необмеженому колу осіб. Цьому питанню присвячена, зокрема, Директива Ради ЄС від 17 квітня 1989 р. № 89/298/ЕЕС "Про координацію вимог до проспекту, який необхідно публікувати у випадках, коли широкій громадськості пропонуються для придбання цінні папери".

Мова йде про нові випуски акцій та інших аналогічних цінних паперів, що пропонуються вперше і раніше не були зареєстровані на біржі (ст. 1). …*
Нова торгівельна система ПФТС: 

можливості та перспективи

Найбільша в Україні фондова біржа ПФТС має намір до кінця поточного року ввести у дію нову систему торгівлі цінними паперами. Вона буде працювати на інформаційно-технологічній платформі Automated Securities Trading System (ASTS). Торгова система ASTS являє собою програмний продукт, створений фахівцями Московської міжбанківської валютної біржі (ММВБ), який забезпечує торгівлю у режимі  реального часу на усіх ринках групи ММВБ: фондовому, валютному, державних цінних паперів, строкових контрактів, грошових та товарних ринках. 

Нова торгівельна система безпосередньо адаптована до потреб фондової біржі ПФТС і цілком інтегрована з розрахунково-депозитарною системою депозитарію "Міжрегіональний фондовий союз" (МФС). Вона забезпечує:

· проведення торгів на фондовому ринку і ринку державних паперів у режимі переговорних угод (РПУ), аналогічно ринку котирувань ПФТС;

· проведення торгів на фондовому ринку в режимі основних торгів (безупинний зустрічний аукціон, дискретні подвійні аукціони);

· реєстрацію позабіржових угод;

· взаємодію з розрахунково-депозитарною системою МФС, включаючи доробку клірингового модуля нової торгової системи залежно від потреб ПФТС з умовами розрахунків Т+0;

· взаємодію з брокерськими системами учасників торгів ПФТС;

· локалізацію програмного забезпечення нової торгової системи і робочих місць учасників торгів PFTS TRADE SЕ українською мовою;

· розрахунок біржових індексів у режимі реального часу відповідно до вимог ПФТС. …*
Страховий ринок та небанківські фінансові установи

Механізм запровадження накопичувальної системи загальнообов’язкового державного пенсійного страхування

(концептуальні засади)

А. Федоренко

1. Загальна ситуація

Концепція пенсійної реформи, закладена в Законі України "Про загальнообов’язкове державне пенсійне страхування" від 9 липня 2003 року № 1058(IV, передбачає заміну однорівневої системи державного пенсійного страхування на трирівневу, у якій солідарна доповнюється двома рівнями накопичувальної системи: другим – обов’язковим та третім – добровільним. Добровільна система була започаткована Законом України "Про недержавне пенсійне забезпечення" від 09.07.2003 №1057-IV. Проте її формування ще не завершено, оскільки й донині не створена передбачена прикінцевими положеннями цього Закону належна правова база для діяльності інших суб’єктів пенсійного забезпечення: страхових компаній та банків (2, п.2, част. п'ятої, розд. ХІІ).

Що стосується накопичувальної системи пенсійного страхування – другого рівня пенсійної системи (далі – ІІ рівень), то її запуск пов'язаний з прийняттям Закону України "Про запровадження накопичувальної системи загальнообов’язкового державного пенсійного страхування". Початкову версію проекту цього закону було розроблено та прийнято у першому читанні ще у 2007 році. Однак у ході розроблення проекту Концепції подальшого проведення пенсійної реформи в Україні (далі – Концепція) було переосмислено та змінено самі підходи щодо моделі функціонування та механізмів запровадження ІІ рівня, а саме: відмовилися від створення передбаченого Законом "Про загальнообов’язкове державне пенсійне страхування" Накопичувального пенсійного фонду (далі – НФ) для акумулювання страхових внесків ІІ рівня та запропонували перераховувати їх до недержавних пенсійних фондів (далі – НПФ), які відповідають певним критеріям.

На реалізацію положень проекту Концепції  Мінпраці підготувало зміни до прийнятого в першому читанні проекту Закону про запровадження накопичувальної системи загальнообов’язкового державного пенсійного страхування, які передбачають охоплення страхуванням на першому етапі осіб, які вперше отримують трудову книжку зі сплатою такими застрахованими особами страхових внесків до накопичувальної системи через НПФ у розмірі 7 відсотків від фонду оплати праці таких осіб. При цьому страхувальником визначається сама застрахована особа – працівник, якому надається право (на якого покладається обов’язок) самостійно обрати НПФ, до якого роботодавець буде переказувати страхові внески згідно з індивідуальним пенсійним контрактом, украденим таким працівником з адміністратором відповідного НПФ. З метою відшкодування витрат застрахованої особи на сплату страхових внесків роботодавець зобов’язаний підвищити такій особі рівень оплати праці на відповідну суму. Натомість підприємству зменшуються на 7 процентних пунктів страхові внески, які сплачуються ним на користь такої застрахованої особи до солідарної системи. Перехід до солідарної участі працівників і роботодавців у ІІ рівні пропонується здійснювати поетапно, шляхом зменшення відсотку сплати страхових внесків роботодавців, та відповідного збільшення відсотку сплати страхових внесків працівників упродовж декількох років. 

Аналіз запропонованих змін до законопроекту дає підстави для висновку, що закладені у ньому механізми запровадження накопичувальної системи загальнообов’язкового державного пенсійного страхування надміру індивідуалізовані та поставлені у залежність від волі і дій багатьох суб’єктів: застрахованих осіб, роботодавців, працівників територіальних відділень Пенсійного фонду України (далі – ПФУ), персоналу адміністраторів НПФ та ін. При цьому практично відсутні інтеграційні процеси, які б синтезували, уніфікували, а відтак і спрощували зв’язки окремих ланок у ланцюгу: працівник – роботодавець – ПФУ – адміністратор НПФ – НПФ. …*
Стандарти діяльності та управління 
Урахування ризиків при формуванні цін 

на банківські продукти
У структурі ціни будь-якого банківського продукту або послуги є елемент компенсації (премії) за ризик, який приймає на себе банк. Ризики як цінову складову банківських продуктів ілюструє рис. 1. 

Операційні ризики – несприятливі впливи зовнішньої непереборної сили, людського фактора або злочинної діяльності, внаслідок яких можлива повна/часткова втрата матеріальних, інтелектуальних і грошових активів. Заходи для їхньої мінімізації виражаються у виконанні вимог безпеки й у відповідних витратах, пов'язаних з банківськими процедурами й технологіями. Ці ризики "зашиті" у технологіях і включаються в операційні й накладні витрати по кожному продукту або послузі. Фінансові ризики – виникнення таких змін у вартості вимог і зобов'язань банку, внаслідок яких дохід на зроблену інвестицію буде відрізнятися від очікуваного. Містять у собі не тільки несприятливі наслідки – доходи нижче очікуваних (downsіde rіsk), але й сприятливі – доходи вище очікуваних (upsіde rіsk). 

З огляду на те, що в теорії й практиці банківського рітейла найбільш розвинутий кредитний ризик-менеджмент, варто звернути увагу на методичні питання оцінки ризиків у тарифах і ставках транзакційних і депозитних послуг. Для наочності розглянемо приклади. 

Беззбиткові тарифи за платежі або за видачу готівки  повинні покривати операційні й накладні витрати з надання цих послуг, а також вартість відволікаючих ліквідних активів. Останнє означає, що потрібно знати середню вартість ліквідних активів банку. Припустимо, їхня структура така: коррахунок – 25%, поточні клієнтські рахунки – 65%, каса – 10%. 

Гроші на коррахунку банку чогось варті? Так, як мінімум це накладні витрати відділу коррахунків. Припустимо, вони становлять 0,01% до середньорічних залишків коштів на коррахунку. Щодо залишків на поточних рахунках клієнтів може бути встановлена плата, наприклад, 0,25% річних. Готівка  в сховищі банку може бути безкоштовна – якщо це інкасовані гроші клієнтів, а може бути платна – якщо це підкріплення за рахунок центрального банку або інших комерційних банків. Нехай вона коштує у середньому 0,021%. 

З урахуванням структури ліквідних активів їхня середня вартість може скласти 0,008% річних або 0,0215%. Тобто  беззбитковий тариф за кожен платіж, наприклад 0,02% від суми платежу, складається з операційних витрат і накладних витрат у розмірі 0,012% і з вартості ліквідних коштів – 0,008%. 

Якщо йдеться про видачу клієнтові готівки, беззбитковий тариф складе 0,091% (включаючи операційні витрати й накладні витрати в розмірі 0,07% до суми видачі й вартість ліквідних – 0,021%).  …*
Методи управління публічним боргом

М.Гусаков

Світова фінансова криза поставила перед компаніями, банками й навіть суверенними позичальниками одне й те ж сааме питання: як здійснювати ефективне управління своїм боргом в умовах різкого зменшення обсягів банківського ринку та ринків капіталу?

З одного боку, багато позичальників стикнулися із проблемою обслуговування боргу й змушені були вдатися до різних способів реструктуризації, з іншого боку – емітенти з надлишковою ліквідністю отримали унікальну можливість викупу публічного боргу з дисконтом. 

Залежно від  фінансового стану позичальника й цілей, які він переслідує, управління боргом містить у собі три напрямки. При цьому дана класифікація не є жорсткою, і в кожному конкретному випадку позичальник може використати комбінацію інструментів, що дозволяють вирішити комплексне завдання. 

До першого напрямку можна віднести викуп боргу з ринку, до другого – зміну умов  випусків, що знаходяться в обігу, до третього – інструменти реструктуризації облігацій при дефолті або його загрозі. 

Коли в позичальника є надлишкова ліквідність або альтернативні джерела фондування й при цьому його борг торгується на вторинному ринку з дисконтом, він може ухвалити рішення щодо дострокового погашення частини боргу. Викуп публічного боргу може відбуватися як "дискретно", на ринку, прямо позичальником або через брокера, так і за допомогою механізму публічної оферти. 

Непублічний викуп облігацій

У випадку непублічного викупу паперів емітент повинен дотримуватись вимог законодавства про розкриття інформації. Зокрема, відносно  єврооблігацій вимоги біржі, як правило, містять зобов'язання емітента розкривати інформацію при викупі певної кількості паперів (наприклад, спочатку при викупі 10% від номінального обсягу випуску й кожні наступні 10%). Акумулювавши певний обсяг облігацій, емітент може або залишити їх у себе, зберігши можливість зворотного продажу, або подати повідомлення про анулювання викупленого обсягу облігацій. 

Непублічний викуп єврооблігацій є вкрай поширеним інструментом, тому що дозволяє ефективно управляти вільною ліквідністю, викуповувати папери невеликими обсягами й при цьому не створювати значного ажіотажу навколо викупу.  …*
Міжнародний огляд та зарубіжний досвід 
Стратегія розвитку фінансового ринку Російської Федерації 

на період до 2020 року 

І. Вступ

Дана Стратегія визначає пріоритетні напрямки діяльності державних органів у сфері регулювання фінансового ринку на період до 2020 року. При цьому в Стратегії не висвітлюються питання розвитку банківського й страхового секторів, а також питання їхнього регулювання, контролю й нагляду. 

Метою цієї Стратегії є забезпечення прискореного економічного розвитку країни за допомогою якісного підвищення конкурентоздатності російського фінансового ринку й формування на його основі самостійного фінансового центра, здатного зосередити пропозицію широкого набору фінансових інструментів, попит на фінансові інструменти з боку внутрішніх і зовнішніх інвесторів і тим самим створити умови для формування цін на такі фінансові інструменти й відповідні їм активи в Російській Федерації. <...>

ІІІ. Мета, завдання й результати розвитку фінансового ринку на період до 2020 року

Метою даної Стратегії є формування конкурентоздатного самостійного фінансового центра.

До 2020 року необхідно вирішити наступні завдання розвитку фінансового ринку:

 
підвищення ємності й прозорості фінансового ринку; 

 
забезпечення ефективності ринкової інфраструктури; 

 
формування сприятливого податкового клімату для його учасників;

 
удосконалювання правового регулювання на фінансовому ринку. 

У рамках вирішення завдання щодо підвищення ємності й прозорості російського фінансового ринку буде потрібно:

впровадження механізмів, що забезпечують участь численних роздрібних інвесторів на фінансовому ринку й захист їхніх інвестицій; розширення спектра похідних фінансових інструментів і зміцнення нормативної правової бази строкового ринку; 

створення можливості для сек’юритизації широкого кола активів; 

підвищення рівня інформованості громадян про можливості інвестування заощаджень на фінансовому ринку. <...>

 ІV. Підвищення ємності й прозорості фінансового ринку

Впровадження механізмів, що забезпечують широку участь роздрібних інвесторів на фінансовому ринку й захист їхніх інвестицій

Участь населення на фінансовому ринку є однією з ознак не тільки підвищення рівня життя в країні, але й показником певної зрілості фінансового ринку, що забезпечує трансформацію індивідуальних заощаджень у необхідні економіці інвестиції. Державне регулювання в цій галузі повинне бути спрямоване на посилення захисту прав і законних інтересів роздрібних інвесторів і створення умов для зниження ризиків індивідуальних інвестицій.

Важливим засобом стимулювання участі населення на фінансовому ринку є визначення чітких правових рамок для створення компенсаційних механізмів для громадян, що інвестують свої кошти на фінансовому ринку. Одним із джерел виплат громадянам передбачається компенсаційний фонд, що буде формуватися за рахунок внесків професійних учасників ринку цінних паперів, що надають послуги громадянам, і у випадку недостатності коштів такого фонду необхідно розглянути можливість використання державних коштів на відповідні цілі. Передбачається на законодавчому рівні визначити коло осіб, які будуть вправі одержувати виплати з компенсаційного фонду, підстави таких виплат і контроль за інвестуванням коштів цього фонду. Виплата компенсацій буде здійснюватися в обмежених випадках, пов'язаних головним чином із втратою фінансовою компанією здатності виконувати свої зобов'язання перед третіми особами, а також у випадку здійснення карних правопорушень співробітниками фінансової компанії. У випадку виплати компенсації права вимог, задоволення по яких одержав громадянин, будуть переходити до особи, що здійснює управління фондом. Повноваження такої організації при процедурі банкрутства повинні також передбачатися законом.

На додаток до обов'язкової компенсаційної системи необхідно створити умови для розвитку добровільних компенсаційних систем, у тому числі шляхом створення страхових фондів саморегулівних організацій учасників фінансового ринку.

Вимагає перегляду існуюча система регулювання реклами на фінансовому ринку. Необхідно встановити більш жорсткі вимоги до поширення реклами роздрібних фінансових послуг.

У зв'язку з випадками створення фінансових пірамід й інших форм зловживань на фінансовому ринку передбачається розгляд питання про наділення федерального органа виконавчої влади в сфері фінансових ринків додатковими повноваженнями з контролю та нагляду за рекламою на фінансовому ринку. Доцільно в  засобах масової інформації публікувати відомості про  несумлінну діяльність на фінансовому ринку. …*
Управління золотовалютними резервами

в зарубіжних  країнах

Д. Аксьонов
Золотовалютні резерви – це іноземна валюта, яка знаходиться у розпорядженні центрального банку, номіновані в іноземній валюті активи і запаси золота. До їх складу включають стабілізаційні фонди, призначенням яких є згладжування коливань доходів і витрат у роки несприятливої кон’юнктури. Збільшення золотовалютних резервів позитивно впливає на інвестиційну привабливість: знижує ризик дефолту по зовнішніх запозиченнях у випадку несприятливих змін світової кон'юнктури, а також зменшує ймовірність різких коливань курсу національної валюти. У той же час зростання золотовалютного запасу країни вище оптимального рівня можна розглядати швидше як недолік національної економіки, ніж як позитивне явище. Необхідний розмір золотовалютних резервів країни прийнято розраховувати виходячи з обсягу виплат по зовнішніх боргах та обсягу імпорту товарів і послуг. Фахівці вважають, що достатньо мати такий обсяг золотовалютних резервів, який покриває річний обсяг виплат по зовнішніх боргах (виплати за суверенним, корпоративним боргом) плюс обсяг 3-місячного імпорту товарів і послуг.  Згідно іншим, більш консервативним оцінкам, достатній обсяг золотовалютних резервів відповідає обсягу грошової бази, 8-місячному обсягу імпорту товарів і послуг, обсягу річних виплат за суверенним боргом плюс загальний обсяг боргів нефінансових корпорацій. Розглянемо досвід зарубіжних країн щодо управління золотовалютними резервами. …*
Порадник для інвесторів та споживачів фін. послуг 

Як визначити найкращі умови по кредиту?

Для того, щоб професійно обрати найвигідніші умови кредитування, майбутньому клієнту банку (позичальнику) необхідно знати три речі: які він має шанси щодо отримання кредиту; загальні одноразові витрати за кредитом та процентну ставку; загальну вартість позичених грошей.

Якщо позичальник є ненадійним для банку, то обирати умови кредиту йому не доведеться. Це сучасні реалії. Тут завдання полягає в тому, щоб отримати кредит, бажано, звичайно, з мінімальними втратами, але інколи необхідно вимушено погоджуватися і на умови, значно вищі за ринкові. Ненадійність може мати велику кількість причин: або клієнт не бажає брати такий кредит, який об’єктивно не може його сплачувати, або, навпаки, здатний легко його погашати, але довести цього банку він не може (зарплати – «конверт», негативна кредитна історія, проблеми із законом у минулому і т.д.). 

Встановити це допоможе елементарна безкоштовна консультація з банківським менеджером або, що останнім часом значно ефективніше, з професійним кредитним брокером. Існує можливість визначити власні шанси на кредит і в on-line режимі. На цьому етапі важливо бути максимально чесним і надавати про себе суттєву інформацію. 

Що скільки коштує

Одразу зазначимо, що різними рейтингами користуватися не варто. Єдине, для чого їх можна подивитися, - приблизно відмітити для себе список тих фінансових організацій, які потенційно можуть запропонувати кращі умови. …*
Реальна вартість тисячодоларових банкнот

Питання про співвідношення номінальної й реальної вартості грошей досить складне. Але є один випадок, коли тисяча доларів може коштувати більше тисячі доларів, – і це відбувається при продажі банкноти номіналом у $1000. Продаючи банкноти по $500, $5000 або $10000, їхні власники також можуть одержати суми, що значно перевищують номінал цих банкнот. 

Втім, більша частина людей ніколи навіть не бачила купюр подібного номіналу, оскільки уряд США вилучив їх з обігу ще в липні 1969 р. Ці папери дотепер є законним засобом платежу, і володіння ними також цілком законне. Але якщо інвестор вирішить покласти їх на депозитний рахунок у банк, то згодом він одержить тільки суму, що дорівнює їхній номінальній вартості. Банк у такому разі зобов'язаний передати отримані банкноти у відповідний підрозділ Федеральної резервної системи, де вони будуть знищені. Однак у власника великої банкноти існує більш вигідна можливість: він може продати свій скарб із чималим прибутком колекціонерам грошових знаків.  

Згідно з даними, представленими Девідом Харпером, редактором щомісячного інформаційного бюлетеня Banknote Reporter, уряд США вперше розпорядився надрукувати такі великі банкноти в 1918 р. з метою здійснення міжбанківських готівкових транзакцій. У той час не існувало механізмів електронних розрахунків, і дуже часто необхідно було фізично транспортувати більшу кількість готівки з одного банку в інший. Зрозуміло, зручніше було перевозити великі купюри. 

У 30-і рр., після Великої Депресії, люди часто зберігали свої заощадження у формі великих банкнот у сейфах або інших безпечних місцях, тому що більше не хотіли довіряти банкам значні суми грошей. За словами Харпера, саме використання як  засіб нагромадження є причиною високої "виживаності" цих банкнот. Багато  з тих, хто тримав гроші в сейфах, померли, так і не скориставшись ними, і тепер вони дісталися спадкоємцям. 

Якщо на купюрі зображений Вільям Маккінлі, 25-й президент США (1897-1901), обраний від Республіканської партії, то це купюра вартістю $500. Якщо на ній портрет Гровера Клівленда, який був 22-м (в 1885-89) і 24-м (в 1893-97) президентом США, від Демократичної партії, то це 1000-доларова купюра. Банкнота з портретом Джеймса Медісона, 4-го президента США, має номінал $5000, а банкнота, що зображує Салмона Чейза, активного борця проти рабства, що був міністром фінансів в уряді Лінкольна й головним суддею Верховного суду, – має номінал $10000. 

Ціна таких банкнот  залежить від їхнього стану. За даними довідника "2002 Standard Guіde to Small Sіze U.S. Money", за тверду, хрустку купюру, що практично не була в обігу після виходу із друкованого верстата, можна отримати чималі гроші. Купюра в дуже "гарному стані" має ознаки того, що вона була в обігу, але усе ще хрумтить, зберігає твердість і та якість, що у книзі визначається як "рівномірно гарний зовнішній вигляд". Купюра просто в "гарному стані" не хрумтить і може мати кілька плям; вона виглядає як звичайна, багаторазово використана банкнота з гаманця або касового апарата. …*
Cargill: таємничий кредитор українського 

фінансового бізнесу

За версією журналу Forbes, минулого року Cargіll зайняла перше місце серед найбільших приватних американських компаній, з великим відривом обігнавши таких гігантів, як Chrysler, Ernst & Young, Hіlton Hotels, Bloomberg. "Довговічність – це слово, яке описує діяльність Cargіll і здатність цієї компанії долати непрості періоди американської історії", – характеризує корпорацію Forbes.

За минулий рік сукупний дохід Cargіll склав приблизно $110,6 млрд. і, згідно з рейтингом Forbes перевищує доходи їхнього найближчого конкурента – Koch Іndustrіes – більш ніж на $10 млрд. Це практично стільки ж, скільки одержали разом автомобільний виробник Chrysler ($59,7 млрд.), кондитер Mars ($27,4 млрд.) і аудитор PrіcewaterhouseCoopers (($28,2 млрд.). Офіційна статистика, що вийшла в травні, за рік навіть перевищила оціночні показники авторитетного видання. У Cargіll відрапортували про сукупний виторг у розмірі $120,4 млрд. і зростання у кризовий рік на 36%. За цей же період прибуток компанії склав $3,9 млрд., що на 69% більше, ніж у 2007 році. Аналітики лише знизують плечима. На відміну від великих публічних компаній, вартість активів яких різко знизилася у зв'язку з кризою, а фінрезультат став негативним, стратегія "приватної" компанії Cargіll показала більш ніж позитивні результати за цей же період. Cargіll відома тим, що є найбільш глобальним на планеті сімейним бізнесом, особливістю якого стала відсутність за весь час існування продажів акцій компанії. Сьогодні її власниками є представники четвертого і п'ятого поколінь сімейного клану Каргілл-МакМіллан. Американські ВУЗи сміливо використовують ринкову стратегію Cargіll як наочний приклад консервативного, але стабільного розвитку. Як правило, щороку близько 80% отриманого прибутку власники реінвестують у подальший розвиток.

Точкою відліку для Cargіll є купівля першого складського приміщення у 1865 році її засновником Вільямом Каргіллом. Поступово сімейний кооператив став динамічно розвиватися і, щоб впевнено протистояти конкурентам, незабаром Каргілли прийняли рішення об'єднати свій бізнес з аналогічним бізнесом сімейства МакМілланів. Ділові відносини зміцнилися шлюбними вузами нащадків засновників двох компаній. У такому сімейно-діловому союзі компанія існує і на сьогоднішній день. 

За свою більш ніж столітню історію з підприємства по випуску зернових сховищ Cargіll стала диверсифікованою корпорацією, що надає послуги в таких основних сферах, як сільське господарство, продукти харчування, дослідження і переробка, управління ризиками і фінансами, промисловість. Сьогодні компанія має представництва в 67 країнах світу. На неї працюють близько 160 тис. осіб, що дорівнює чисельності населення другого за величиною швейцарського міста Женева. 

В Україні Cargіll почала свою діяльність у 1991 році і сьогодні є одним з найбільших експортерів зерна, соняшникових культур і продуктів їхньої переробки. Компанія невипадково вийшла на ринки пострадянських країн одразу після розпаду СРСР, керівництво вже давно розраховувало на ці території. Ще в сімдесятих роках минулого сторіччя міністр із питань сільського господарства США Роберт Бергланд відзначав, що Cargіll володіла кращими комплексними маркетинговими даними, включаючи ЦРУ. За інформацією компанії, Cargіll є сьогодні однією з найбільших інвесторів в Україні, та інвестувала більше $140 млн. в основні засоби і близько $100 млн. щорічно інвестує в оборотні – для закупівель агропродукції в Україні. …*















